
«EnglishNяnя»
presents



Представляем Вам 
проект::



1. Суть проекта
Создание 

билингвального 
детского 

развлекательно
-

образовательног
о центра



Мы предлагаем

1. Английскую няню на 
дом

2. Подготовку к школе 
(по английскому 
языку)

3. Развивающие 
творческие занятия 
на английском



Партнеры



+
1. Стартапы под 17% 

годовых 
2. 76% людей 

относятся 
положительно к 
билингвальному 
образованию 

3. Упрощенная система 
налогообложения 

Проблемы VS Удачи

-
1. Отсутствие опыта 

в 
предпринимательско
й деятельности

2. Снижение доходов 
населения

3. Появление 
конкурентов 



Конкуренты

Школа 
Medley

Global 
Child

школа 
Top 
Banana

Panda 
English 
School

Pro-
гимназия



Сегментация

«Нуждающиеся 
в няне»

«Желающие 
подтянуть 

язык»

«Желающие 
подготовиться 

к школе»

«Нескучное 
времяпрепров

ождения»



Позиционирование

Найдем 
подход к 
любому 

ребенку, но 
только на 

английском.



Показатели KPI

Объем продаж  (BYN) 4560

Средний чек (BYN) 314

Совокупная прибыль, получаемая от 1 клиента,

LTV (BYN)
259

Средняя стоимость привлечения одного 

клиента, САС (BYN)
158

Показатель окупаемости, отношение LTV к САС 

1. 0,764

2. 0,856

3. 1,003

4. 1,1007

Уровень лояльности 70%

Уровень удовлетворенности 80%



Страховые
услуги = 

1500 BYN

Организационные затраты

Регистрация и
создание ООО

+ Регистр. 
Сборы = 

1150 BYN

Бухгалтерская
и

юридическая
консультации

= 400 BYN

Итого: 3050 BYN



Маркетинговые затраты

Прочая 
реклама 
= 4000 

BYN

Баннер 
= 

41380 
BYN

Реклама в 
интернете 

= 4180 
BYN

Итого: 49560 BYN



95610 BYN
Объем необходимых инвестиций

1 год 2 год 3 год

Объем продаж 

(BYN)
24733 39210 51520

NPV = 10853 BYN ROI = 106,2%



2 года 8 
месяцев



Риски проекта

Отказ 
партнеров от 

сотрудничества

Быстрое 
появление 

новых 
игроков на 

рынке

Нежелание 
перехода к 
новому 
игроку

Смена 
приоритетов 
потребителей Вытеснение 

товарами-
заменителями



С вами были

Гладкая Катя

3 курс ДММ-2


